FOCUS SPECIAL MATERIEL

AQUATERRA SOLUTIONS

DES SOLUTIONS POUR
LE CONTROLE DE L'EROSION

Le spécialiste des gabions
et du contrdle de 1'érosion
se recentre sur le marché
intérieur avec un double
objectif: gagnerdes parts de
marchés et élargir le champ
de ses activités.

Bilan 2014 pour AquaTerra
Solutions ? Ce dixiéme
exercice ne sera pas le meil-
leur en termes de chiffres
d'affaires mais 'entreprise
drémoise aura maintenu ses
marges. Celui-ci s'appré-
ciera tout de méme de 14 %
et celui de sa filiale Uni-
Gabion de 28 %, indique
Stéphane Couret, son fon-
dateur. L'industriel attribue
le maintien de sa rentabilite
au fait qu’il commercialise
des produits de qualité &
forte valeur ajoutée. Il a
lancé aussi de nouvelles
solutions pour étendre ses
activites et pris du recul en
Afrique de I'Ouest, une zone
dans laguelle les clients
recherchent davantage un
prix qu'une prestation de
gqualité,

2015 EN CONFIANCE

2015 ne se présente pas sous
les meilleures auspices.
Stéphane Couret déplore une
absence de visibilité et plus
largement un mangque de
confiance et un climat défa-
vorable a l'investissement.
Créée au plus fort de la crise,
I'entreprise en a vu d'autres.
Sa solidité financiére lui per-
met de rester confiante dans

I'avenir, En témoigne I'inves-
tissement de 1,8 million
d’euros qu’elle va realiser
pour regrouper son outil
de production, ses stocks
et ses bureaux. Cette année,
elle table sur une augmenta-
tion de 27 % de son chiffre
d’affaires.

RECENTRAGE SUR L'HEXAGONE
En mettant la pédale douce
a 'exportation, la société
s'est recentrée sur un mar-
ché intérieur qui lui parait
plus réceptif 4 des solutions
caractérisées, selon son diri-
geant, par un trés bon rapport
gualité-prix-services (four-
niture et pose des produits).
En mal de financements, les
collectivités locales privilé-
gieront a 'avenir des alterna-
tives plus économiques aux
solutions traditionnelles de
contrdle d’érosion, analyse-
t-il. AquaTerra s'enorgueillit
ainsi d'avoir sorti le gabion
du seul renforcement de talus
ou de berges en l'adaptant
aux besoins des architectes
(fagades...) ou des construc-
teurs d'infrastructures (murs
antibruit...) et au contraire,
d’avoir fait evoluer la pro-
tection de rives et de rem-
blais avec des technigues
innovantes et écologiques
d’armatures avec le systéme
racinaire des plantes ou des
géo-alvéoles en nids d'abeille
semi-rigides aux parois per-
forées qui permettent de
maintenir la couche de sol
rapportée sur talus.

EXTENSION DU CHAMP D'ACTION
Lasociété envisage de gagner
des parts de marche et de de-
velopper de nouvelles niches
dans ses trois familles de pro-
duits : gabions, génie végétal
et tapis antiérosifs. La crise
sortira du jeu les entreprises
qui n'en ont pas assez anti-
cipés la profondeur, augure
Stéphane Couret. L'industriel
se prépare a occuper l'espace
vacant et si nécessaire, a fran-
chir le pas de la croissance ex-
terne. Dans cette perspective,
il muscle la partie administra-
tive d"une structure qui conti-
nuera a valoriser la légerete,
la souplesse et la réactivité.
Second volet ? En récréation
de berges par exemple, Aqua-
Terra Solutions propose un
nouveau gabion tubulaire -un
tube synthétique 4 mailles
de 32 mm rempli de petits
granulats - capable d'assurer
la continuité écologique du
cours d’eau. Pour le maitre
d’ouvrage, l'avantage est
triple : réduire sensiblement
le volume des terrassements,
diviser celui des matériaux
par six et reutiliser ceux qui
sont présents sur le siteou a
proximité. Autre exemple, la
société commercialise une
nouvelle structure géo-alvéo-
laire 4 paroi perforée et tex-
turée qui maintient et draine
la couche rapportée. Un astu-
cieux systéme de placageetde
reprise des efforts autorise la
pose sur talus raide ou géo-
membrane d'étanchéité.

Jacques Daimée

ILLADIT

.

STEPHANE COURET
FONDATEUR ET GERANT
D'AQUATERRA SOLUTIONS
« Mous voulons élargir nos
activites avec de nouvelles

solutions de maintien et de
confortement de terre ou de
gravier sur talus et berges
avec une nouvelle gamme
de nappes géo-alvéolaires

et un systéme de souténe-
ments en remblais renforcés
armeés par géogrilles. »
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